
 

 
 

Copyright UNITEC & ADI   1 

DOSSIER DE CANDIDATURE   
FORUM D’INVESTISSEMENT INNOVADAY 2023 

 
Le Forum d’Investissement INNOVADAY est une journée de rencontres B-to-B entre des entreprises 
innovantes préalablement sélectionnées et des investisseurs en capital ciblés. Il aura lieu le jeudi 07 
décembre 2023.  
Vous trouverez ci-après les éléments constitutifs du dossier de candidature.  

 
1- Elements du dossier de candidature 
 

Le dossier de candidature est constitué des deux pièces obligatoires suivantes :  
 

1-  Dossier Entreprise :  
o  Fiche Word « Projet INNOVADAY 2023 » ci-après dûment complétée 

 
2- Dossier Finance :  

o  Fichier Excel reprenant obligatoirement les éléments suivants : Compte de Résultat sur 36 
mois, Plan de financement sur 36 mois, Plan de trésorerie sur 24 mois. 

Vous pouvez joindre au choix (1) le modèle Excel proposé ou (2) votre propre prévisionnel Excel 
 

+ Tout autre élément que vous jugeriez utile à l’étude de votre dossier (Slide Deck, dernier bilan 
comptable, table de capitalisation, pipe commercial…). Attention, l’ajout du Slide Deck est un « plus » et 
ne remplace pas la parfaite complétude des informations données dans la « Fiche Projet INNOVADAY 
2023 ».  

 
2- Process d’envoi du dossier  

 
Nous vous remercions de nommer vos pièces jointes comme suit :  
 
Référence du dossier Projet :        Innovaday2023_Candidature_ENTREPRISE 

(En remplaçant ENTREPRISE par le nom de votre entreprise)                       
Référence du dossier Finance :       Innovaday2023_Candidature_ENTREPRISE 

(En remplaçant ENTREPRISE par le nom de votre entreprise)       
 
Puis de les adresser par mail selon la procédure suivante :  
 
Adresse mail d’envoi du dossier :     candidature@innovaday.com 
Objet du mail :                    Innovaday2023_Candidature_ENTREPRISE 
Date limite d’envoi des dossiers :      vendredi 08/09/2023  

 
IMPORTANT  
Votre candidature ne sera instruite à la seule condition que votre dossier soit complet c’est-à-dire que le mail 
soit reçu avec les deux documents obligatoires suivants : Fiche Projet et Fichier Excel Finance.    
Un mail de confirmation de réception de votre dossier vous sera envoyé. Les données confidentielles recueillies 
sont réservées aux équipes UNITEC, ADI N-A pour le concours Innovaday 2023. 
 
Nous vous remercions également de cocher la case suivante :  
 J’accepte que mes coordonnées soient transmises à des partenaires, institutionnels ou participants aux 
missions de service public durant la durée du concours.  
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Fiche Projet Innovaday 2023 
  

SOCIETE : ……………………………………………………………….. 

�� DOSSIER INNOVADAY   

ou   

�� DOSSIER INNOV’INVEST  +  �� Je souhaite candidater à l’incubateur Bernard Magrez 

SITE INTERNET : ………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

SIREN : ………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………. 

DEPARTEMENT : ………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 

CONTACT (NOM/PRENOM) : ……………………………………/ TEL……………….…………../MAIL :…………………………………………. 

STRUCTURE D’ACCOMPAGNEMENT (Technopole, Accélérateur, Pépinière, Incubateur, ...) : ……………………………………………….. 

NOM DE L’ACCCOMPAGNANT : ………………………………………………………………………………………………………………………….. 

 

MONTANT DE FONDS PROPRES RECHERCHE : ……………………………………………K€ 

DATE ENVISAGEE DE LA LEVEE DE FONDS : ……………………………………………… 

NIVEAU DE FONDS PROPRES ACTUELS :   …………………  €  

 

RESUME (en français) 
Décrivez la mission de votre entreprise, son activité, ses produits et services, son équipe et son état d’avancement à 
date (500 caractères). 
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BESOIN ADRESSE 
Présentez le contexte, les enjeux et les problématiques adressés; n’hésitez pas à présenter un exemple concret si 
besoin  

 

SOLUTION PROPOSEE 
Expliquez votre produit/service et la proposition de valeur apportée qui permet de répondre aux enjeux et aux 
problématiques évoquées plus haut.  N’hésitez pas à préciser son positionnement dans la chaine de valeur.  
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
INNOVATION  

1/ Présentez votre innovation : en quoi consiste-t-elle ? Quelle technologie sous-tend le projet ? Quelles 
fonctionnalités ? Où en êtes-vous dans la gestion de la Propriété Intellectuelle (brevet, licence, …) ? 
2/ Indiquez vos protections, barrières à l’entrée, avantages et éléments différenciants  
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MARCHE 
1/ Déterminez la taille (en euros) et les segments de marché visés. Qui sont vos clients ? 
2/ Donnez des exemples de clients actuels et de prospects ciblés 

 
 
 
 

CONCURRENCE ET ELEMENTS DIFFERENCIANTS  
Présentez la concurrence directe, indirecte, existante, prévisible et les avantages concurrentiels. Et surtout comment 
vous différenciez-vous de ces acteurs ?  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
MODELE ECONOMIQUE & STRATEGIE COMMERCIALE 

Indiquez votre modèle de revenu et la stratégie commerciale (go-to-market) pour réaliser le chiffre d’affaires  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 
 

Copyright UNITEC & ADI   5 

FONDATEURS & EQUIPE 
Présentez l’équipe des fondateurs (rôle dans l’entreprise, expérience, à temps complet sur le projet ?), des autres 
associés et des salariés notamment les Personnes Clefs. Indiquez si vous avez un comité stratégique ou des partenaires 
stratégiques 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

METRIQUES ACTUELLES ET ROADMAP DE DEVELOPPEMENT 
1/ Indiquez les métriques actuelles : qualitatives (CA, Nb de Clients, Nb de Lead, nb de POC…) et qualitatives 

(certifications, brevets, indicateurs extra-financiers …)  
2/ Indiquez la roadmap à venir : Roadmap produit / Roadmap Commerciale / Roadmap RH avec recrutement   

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
STRUCTURE FINANCIERE 

Présentez l’actionnariat de la société (répartition du capital). Indiquez si l’entreprise a bénéficié (1) d’aides financières 
(si oui, lesquelles et pour combien ?) et (2) si l’entreprise a déjà réalisé une augmentation de capital (avec qui ? 
montant ? date ?) 
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ELEMENTS FINANCIERS 
 

Complétez le modèle de fichier Excel proposé ou annexez votre propre fichier Excel qui reprendra obligatoirement 
à minima les éléments suivants : Compte de résultat sur 36 mois, Plan de financement sur 36 mois, plan de 
trésorerie sur 24 mois  
 

BESOIN DE FINANCEMENT  
1/ Ecrivez quel est votre besoin global de financement et celui en fonds-propres. Décrivez l’utilisation des fonds : 
développement produit ? recrutement ? commercial ? certification ?  
2/ Envisagez-vous d’autres levées de fonds dans les 3 ans à venir ? 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Attentes envers les investisseurs 
En dehors de l’aspect financier, précisez les raisons pour lesquelles vous faites appel aux investisseurs. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Sortie envisagée 
Décrivez votre vision de développement de l’entreprise et les opportunités de sorties pour l’investisseur. 
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Remarques et commentaires 
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